MIND SELLING

4. “.‘ VENDERE COME UN MENTALISTA
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- ARGOMENTI TRATTATI

e || perfetto mindset per vendere
e La vendita emozionale
e Creare empatia con il cliente
e Il ruolo del corpo nella vendita
e L'uso della voce
e Yes-set e anchoring
e Mantenere alta I'attenzione
MATT EO Fl |_| PP' N | e Gestione delle obiezioni
e 'Parole per vendere’ e ipnosi conversazionale
e Pianificare un processo di vendita efficace

DI COSA SI TRATTA

La vendita e il processo piu importante di MODALITA

ualsiasi realta produttiva. Non basta ['ottima ) . . , o
quarsic P L : “Mind Selling” & un workshop di 4 ore (o piu, in
qualita del prodotto ... c¢'é bisogno di saperlo . . .
venderel base alle esigenze) con la trattazione esaustiva

di tutte le piu importanti tecniche di vendita,
oltre a esercizi pratici con i partecipanti. Il tutto
visto dal punto di vista di un Mentalista, per
antonomasia abile comunicatore e persuasore.

E saper vendere non & per nulla semplice.

Oltre a preparazione e conoscenza di cio che si
sta vendendo, servono grande determinazione,
ottime abilita comunicative, empatia, il giusto
atteggiamento mentale e la capacita di
intervenire sul processo decisionale del cliente.
E proprio a quest'ultimo aspetto che viene
dedicata gran parte di questo workshop che
spiega come le stesse tecniche segrete del

Mentalismo possano rivelarsi strumenti molto PER SAPERNE DI PIU

potenti per la vendita.

Qualunque siano le esigenze del cliente, Matteo
sara felice di proporre la migliore soluzione
possibile.

Per conoscere ulteriori dettagli di “Mind
CHl £ Selling” e delle altre proposte formative di
Matteo Filippini, siete invitati a contattare:

Matteo Filippini @ un affermato mentalista
italiano, con grande esperienza nel campo
dell’intrattenimento del mistero; da anni si
esibisce in tutta Italia con il suo spettacolo di
Mentalismo.
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A cio affianca un'intensa attivita didattica sia per G }ﬁ N

colleghi e addetti ai lavori che per altre realta SPETTACOLI "X
come centri culturali, aziende e consulenze gianluca@rg-spettacoli.it
private. +39 348 3019326

E un esperto di Mentalismo e discipline
strettamente correlate come ipnosi e
suggestione, comunicazione non verbale, public
speaking e tecniche di persuasione.

Ha scritto diversi libri e articoli su pubblicazioni
specializzate nel campo dell'illusionismo della
mente.




